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Bezpecnost
vydelava

KaZdoro¢né vznikaji v Ceské republice desetitisice novych

podnikatelt. Ti viichni musi fesit bezpe¢nost prace a pozarni ochranu.
Firmy poskytujici poradenstvi v této oblasti tak maji o klienty postarano.
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Barbora Stanglova

Kazda firma v Ceské republice ma po-
vinnost feéit problematiku bezpecnos-
ti prace a pozarni ochrany. Maloktera
z nich si véak mtze dovolit zaméstndvat
ve svych fadach ¢lovéka, nebo dokonce
celé oddéleni, které by mélo na starost
pravé tyto povinnosti.

A pravé proto na trhu miZzeme najit
nékolik subjekti, které takovym fir-
mam nabizi poradenstvi prave v této
oblasti. Casto se jedna o drobné Ziv-
nostniky, kteii bohuzel nemaji dosta-
te¢nou kapacitu, aby byli schopni po-
kryt veskerou poptivku. Spolecnost
Extéria, kterd v oboru bezpecnosti pré-
ce a pozarni ochrany pusobi jiz fadu
let, se rozhodla jit jinou cestou. A to
poskytovat ucelené sluzby pod jednim
brandem.

Cilem spole¢nosti je do konce letos-
niho roku obsadit svymi kancelafemi
viechny kraje. Prvni pobocky Exteria
oteviela ve Zliné a Olomouci. V té dobé
jeété o fransizovém zpusobu rozvoje
neuvazovala. ,Pobocky vedli zamést-
nanci jako jejich vedouci. Jejich pro-
voz byl viak z hlediska kontroly casové

velmi narocny. Z divvodu rychlejstho |

vstupu na trh v CR jsme zvolili formu
franchisového podnikdni v ramci li-
cence Extéria - poradenské kanceld-
fe BOZP a PO,“ vysvétluje Miloslav
Ramach, majitel spole¢nosti Extéria.

Sance pro podnikatele
télem i dusi

Pravé na zakladé této zkuSenosti
se rozhodla firma dat ptileZitost
podnikateliim z celé republi-
ky, aby se mohli uchazet
o fransizové licence tohoto
konceptu. ,Diky tomuto
projektu véfime v rychly
ndriist nagich poraden-
skych kanceldti v ramci
celé Ceské republiky,”
tika Miloslav Ramach
s tim, ze fransizovy
partner konceptu Ex-
téria zprostredkovava

Fransiza jako
vychodisko

,Rozhodnuti rozsifovat své
plisobeni v rdmci CR formou
fransizy pfislo po zkusenostech
s kamennymi pobockami,

které jsme otevfeli ve Zliné

a Olomouci. Tyto pobocky

vedli zaméstnanci nasi
spolecnosti jako jejich vedoudi.
Jejich provoz byl vsak z hlediska
kontroly ¢asové velmi narocny.”

Miloslav Ramach
spolumajitel spolecnosti
Extéria

- BEZPECNOST PRACE

svym klientam veskeré sluzby souvi-
sejici s bezpe¢nosti prace a pozarni
ochranou v regionu, na ktery ma diky
podepsani fransizové smlouvy exklu-
zivitu. Konkrétni sluzby pak bude po-
skytovat centrdla sité.

Jak Miloslav Ramach popisuje, stat se
soucésti poradenské sité Extéria neni nic
slozitého. Nepotiebujete zadné zvlast-
ni vzdéldni, zadné specialni povoleni.
,Neni treba Zddnych povoleni, Zadnych
kulatych razitek. Odbornost garantuje

fransizova centrala Extéria,” upfesnu-

je. K otevieni regionalni kanceldfe tak
staéf mit vstupni kapital do podnikéni
a obchodni dovednosti. Za fransizovou
licenci zajemce zaplati 250 tisic korun.
Hlavni je pak touha vybudovat
vlastni firmu, které maze spravnym
fizenim do budoucna zajistit celou ro-
dinu diky pasivnimu pifjmu. ,Firma
fizend zcela v souladu s nasimi postupy,
miize generovat zisk fiZ v prvnim roce

fungovani,” dopliuje Ramach.

Za investici do fransizové licence
ziska budouci fransizant vstupni $ko-
leni v Extéria Akademii a dale pak dalsi
pribézna skoleni, kterd bude fransizor
zajistovat po celou dobu trvani spolu-
prace. Soucasné s tim ziskd fransizovy
partner také veskeré materidly, kte-
ré bude potfebovat k marketingove
propagaci své pobocky ve svéfeném
regionu, na ktery md jiz zminénou
A cxkluzivitu, Zaroven viak fransi-
Bl 7ant ziskd od fransizora i podpo-
ru v podobé kompletniho ndvrhu
cash-flow pro prvni rok provozu

kancelare. , Ten vychdzi ze sku-
L\ tecnych dat a také ze zkusenos-
W\ ti, které mdme s oteviran im jak
O\ viastnich, tak i fransizovych
" pobocek, vysvétluje Milo-
. slav Ramach.

Extéria
(Cena fransizové licence

250 tis. K¢
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Otevirame

regionalni kancelar
Extéria

POCATECNI invESTICE (1. ROK
PODNIKANI):

VYBAVENI INTERIERU:
= 30 TIS. KC

NAKLADY NA TECHNIKU:
= 20 TIS. KC

FRANSIZOVA LICENCE:
= 250 TIS. KC

CELKEM: 300 TIS. KC

PROVOZNI vYpaJE (MESIENI):
PRONAJEM KANCELARE

(2 MISTNOSTI VE. SLUZEB):

= 10 TIS. K€

MZDY ZAMESTNANCU:
= 150 115. K¢

TELEFON, INTERNET:
= 1400 T1is. KE

MARKETING:
= 27 TIS. KC

CELKEM: 188 400 TIS. KC
OCEKAVANE PRiJMY (MESICNI)

TRZBY ZA POSKYTOVANE SLUZBY
= CCA 300 TISiCc KC

OCEKAVANY MESIENI ZISK PRED
ZDANENIM:

*Jedna se o modelovy piiklad - doporucujeme

sestaveni vlastniho obchodniho planu s ohledem na

Rychly zisk

konkrétni obchodni podminky.

Jak jiz bylo na samém zacatku re-
¢eno, o klienty nemaji firmy pusobici
v oblasti bezpec¢nosti prace a pozdrni
ochrany (BOZP a PO) nouzi. Vzhle-
dem k tomu, ze kazda firma je nucena
tuto problematiku resit, je o sluzby ta-
kovych spole¢nosti zajem. A to zejména
v souvislosti s viudyptitomnym tren-
dem snizovani naklada.

Naklady na zajisténi BOZP a PO ve
firmdch a statnich instituci se lisi po-
dle poctu zaméstnancii a dle naroénosti
provadéné cinnosti. Ceny za BOZP a PO
jsouv 90 % stanoveny v mési¢nich nebo
¢tvrtletnich pausélech. Ridové se jedna
o ¢astky v tisicich korundch za mésic.
~Soucasnym trendem firem je dspora
ndkladi spojenych s BOZP a PO. A i kdyz
se to na prvni pohled nemusi zddt, odbor-
nd firma vyjde mnohdy levnéji nez viast-
ni zaméstnanec zajistujici BOZP a PO,“
fika Miroslav Ramach s tim, Ze je treba
si uvédomit jeden zdkladni fakt,

Odborna firma zné veskeré pravni
ndlezitosti BOZP a PO a zajisti je bez
chyb, kterych kdyz se dopusti pracov-
nik majici ve firmé tuto agendu na sta-
rosti, mohou firmu stt nemalé finan¢-
ni prostredky. Firmy vyuzivajici sluzeb
spole¢nosti jako je Extéria navic ocenu-
jlusporu €asu, které diky outsourcingu
takovych sluzeb docili. Podnikatel ¢i
jeho zaméstnanec tak cas, ktery by stra-
vil studiem predpisii, zakon( a vyhla-
sek o bezpec¢nosti prace, miize vénovat
¢innostem rozvijejicim jeho byznys.

»V pripadé nové vznikajicich firem
je castym problémem v BOZP a PO to,
Ze nedisponuji zaméstnanci, kteti maji
pottebné odborné vzdéldni a praxi pro
vykon osoby odborné zpiisobilé v pre-
venci rizik, dle zdkona ¢. 309/2006 Sb..
Tim poskozuji ostatni firmy, pisobici
v této oblasti. Bohuzel viak nejsou ani
schopni u firem odborné zajistit vyhod-
noceni pracovnich rizik vznikajicich pfi

pracovnich cinnos-
tech firem a stdtnich
instituci. Nedokd-
Zi odborné zpraco-
vat potrebnou do-
kumentaci pro tuto
oblast, coz vyplyvd jako

1 ,3 mil. K¢

Az tolik mze Cinit Cisty zisk po prvnim
roce fungovani Sikovného fransizanta
konceptu Extéria.

poznatek z kontrol stdt-
nich kontrolnich tifadi,”

popisuje situaci Miloslav Ramach. Di-
lezitym faktorem tspéchu v oblasti bez-
pecnosti préce je tak neustalé vzdélava-
ni a zvysovani odbornosti.

Konkurence neublizi

Vzhledem k tomu, Ze potencidlni klienti
neustdle pribyvaji, nemusi fransizan-
ty Extérie trapit pfipadnd konkurence.
Zvlasté v momenté, kdy nemuze tézit
zmarketingu a ucelenosti sité s jednot-
nym know-how.

Na rovinu miZeme fici, ze v oblasti
bezpe¢nosti price a pozdrni ochrany
pusobi celd fada firem. Na trhu preva-
zuji dle Miloslava Ramacha pfedeviim
zivnostnici (bezpecaci), ktefi jsou viak
kapacitné omezeni a nedok4zi tak sami
klientim poskytnout komplexni sluzby.

»Trendem v oblasti BOZP a PO je ne-
ustdle se zptisiujici legislativa, kterd je
zamérena i na OSVC bez zaméstnanct,
coz jak jsme za dobu piisobeni nasi spo-
lecnosti zjistili, nemd vyfeseno témé¥ go
% téchto podnikajicich subjektil, které se
mylné domnivaji, ze pokud nemaji za-
méstnance, nemusi tuto problematiku
resit,” poznamendva Miloslav Ramach.
Daldi novinkou v této oblasti je narast
poctu kontrol zamétenych na préci ,,na
cerno” a tzv. Svarcsystém, ktery jiz ne-
kontroluji urady prace, ale nové inspek-
tofi Oblastnich inspektoratd prace. Tyto
kontroly jsou kromé BOZP zaméteny
také predeviim na pracovné pravni
vztahy ve firmdch a statnich institucich.
Pravé proto se firmdm vyplati najmout
si na agendu bezpecnosti prace a pozér-
ni ochrani externi firmu, naptiklad Ex-
térii.

Diky fransizovym partnertim, kte-
t1 by méli v blizké budoucnosti ,,obsa-
dit” viechny kraje v republice, tak bude
moci Extéria poskytnout své sluzby ros-
toucimu poctu klienta. ,, To vse viak za
predpokladu, ze se nam podari ziskat
ty spravné fransizanty. Tedy ty, ktefi
maji podnikatelského ducha, rddi jed-
naji s lidmi a fouha po tspéchu je jim
vlastni,” dopliiuje Ramach s tim, Ze sa-
moziejmosti je schopnost a ochota do-
drzovat pravidla dana provozni ptiruc-
kou konceptu Extéria.

Barbora Stanglova m
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